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OUR MISSION
地球上で最も

お客様を⼤切にする企業になること。

We start with the Customer 
and Work backwards

”我々はお客様を起点に考え始めます“

Jeffrey P. Bezos
Founder and Chief Executive Officer

Amazon.com, Inc.



Amazon Business Confidential  ©Amazon Japan G.K

①Amazonビジネスのご紹介

②コスト削減（法⼈価格・法⼈向け品揃え）

③業務効率化（請求書払い・複数ユーザー・購買データ管理）
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2017年9⽉
⽇本でのサービス開始

90

“Amazon史上、
最も早く成⻑、拡⼤しているビジネス.”

—The Motley Fool, September 13, 2018

ビジネスシーンの変化と共に、企業購買も新たなステー
ジへ

世界9か国に展開
Canada



IT

ホスピタリティ

⼩売・卸・サービス

メディア・
エンターテイメント

医療・ヘルスケア

その他

製造

Amazonビジネスをご利⽤いただいているお客様

教育



なぜ企業はAmazonビジネスを導⼊しているのか？

・法⼈メールアドレスを勝⼿に使わせない、⽤途不明の⽴替精算防⽌
・購買データを取得できるため、書類が簡単に作成可

法⼈が抱える課題に対して、以下4つのメリットがあるからです

購買コスト

⽴替精算コスト

導⼊コスト

コンプライアンス
リスク

・基本無料
・個⼈向けAmazonと同じ使い勝⼿のため、社員研修の必要もなし

・数億種類の品揃えがあるため、⽴替精算をなくすことができる
・請求を⼀本化し、Excelで購買履歴が楽に管理できる

・個⼈向けAmazonより安い、法⼈価格商品のラインナップが豊富
・⼀般流通商品の価格競争⼒が⾼い

ブラウザの場合は
カテゴリがタイルで並ぶ 細分カテゴリ

売れ筋、ランキング
表⽰画⾯

個⼈向けAmazon同様、
スマートデバイスでのご利⽤も可能



⾦銭的なコスト

処理にかかるコスト

ビジネスへの注⼒を⽀援

購買にかかるコスト

Amazonビジネス
〜購買に関わる”ムダな”コストを取り除き、ビジネスに集中できる環境の提供を目指す〜

購買・総務部⾨が業務を⼀括対応
都度発⽣する経費は各従業員が精算

各従業員が⾃⼰調達
必要な時に、必要なだけ、適正な価格で

サービス化

法⼈価格

複数ユーザー

豊富な品揃え 請求書払い対応

Businessプライム分析・レポート

経営者や経理担当の個⼈負担が多い



②コスト削減（法⼈価格・法⼈向け品揃え）
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Ø多数の商品を法⼈・個⼈事業主様価格でご提供
Ø数量割引価格

法⼈価格
Ø個⼈向けのAmazonの品揃えに加え、
ビジネス商材を追加、簡単な商品検索

豊富な品揃え

コスト削減
数億種類のラインナップにより開業やオフィス移転に際し、必要な備品は全て揃い

また、個⼈向けAmazonよりも更に多く・安くお買い求めいただけます

オフィス⽤品 店舗備品

宿泊、飲⾷、製造業向けなど時期により特集ページも組まれております



③業務効率化（請求書払い・複数ユーザー・購買データ管理）
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Ø お急ぎ便、お届け⽇時指定便が
注⽂⾦額にかかわらず無料

Ø 会員プランはあらゆる企業規模に対応

Businessプライム購買分析・レポート機能
Ø 購買レポートをタイムリーに取得
Ø 全社や部⾨、ユーザごとに
購買履歴を管理、分析

複数ユーザー
Ø 複数ユーザー・購買グループ設定
Ø 承認ルールの設定
Ø 各種購買システムとのカタログ連携

業務効率化

Ø 請求書払い、掛売り
Ø 個⼈・法⼈クレジットカード利⽤
Ø 個⼈向けAmazonの⽀払い⽅法も利⽤可能
※与信の審査があります

選べるお⽀払い⽅法

・事業拡⼤に伴う、従業員購⼊品⽬の増加
・部署や現場ごとの調達先選定やコスト圧縮
・社員の⽔増し請求などの不正利⽤抑⽌

IT・製造業

・店舗の購買データ管理
・現場の⼩⼝現⾦処理の撤廃
・メールや電話による集中購買の撤廃

飲⾷業

開業以降成⻑フェーズのお客様にも⻑くご活⽤いただける機能を搭載



＜購買依頼＆経費精算＞
1つ1つ⼿作業で収集

各現場社員 印刷

⼿書き スキャン

メール

Before ＜⼊⾦処理＞
⼩⼝処理が煩雑

経理担当者

・商品選定に時間がかかる
・購買依頼、⽴替え、承認で⼿間が発⽣
・経費精算の業務が煩雑（現場も経理も）
・会計に関する集計業務が煩雑

導⼊前の調達・精算フロー

お客様事例（某ITサービス業、年商300億、社員数1000名）

＜会計処理＞
⼿動で転記、集計

経理担当者



導⼊後の調達・精算フロー

お客様事例（某ITサービス業、年商300億、社員数1000名）

担当者 経理担当者

After

・数⼗の購買先をAmazonビジネスに⼀本化
・事務処理の担当者様１名が2⽇間で完了
（導⼊前は5名で5⽇間かかっていた）
・テレワークにも対応でき、社員満⾜度がアップした



Amazonビジネス登録

Amazonビジネス 検索
https://www.amazon.co.jp/business

登録サイトには、導⼊事例や活⽤⽅法をより詳しく掲載しております



Thank You


